
ING Wholesale Banking Germany steht für das Firmen‐
kundengeschäft der ING Deutschland. Über die klassi‐
sche Unternehmensfinanzierung hinaus, beraten wir
unsere Firmenkunden bei nachhaltigen und innovati‐
ven Finanzierungsprojekten – mit Start-up-Esprit und
dem Anspruch, immer einen Schritt voraus zu sein. Be‐
wirb Dich jetzt bei ING Wholesale Banking, einer der
am schnellsten wachsenden Unternehmenskunden‐
banken in Deutschland und starte bei uns im Praktikum
durch!

Deine Aufgaben
Die Finanzierung von großen Projekten und Unter‐
nehmen reizt Dich genauso wie gute Kundenbetreu‐
ung? Dann komm zu ING Wholesale Banking und un‐
terstütze unsere Relationship Manager bei allen Auf‐
gaben rund um unsere Firmenkunden.

Das heißt, Du sammelst und analysierst relevante
Kunden- und Sektorinformationen, unterstützt uns
bei der Identifikation potenzieller Neukunden und
formulierst mit uns die passende Ansprache.  

Deine Präsentationen liefern uns wichtige Insights
genauso wie von dir aufbereitete Branchen- und
Marktdaten. 

Jeden Tag lernst Du dazu, z. B. wenn Du für den
Know-Your-Customer-Prozess Chancen und Risiken
potenzieller Kunden ausarbeitest oder im Tagesge‐
schäft (z. B. bei Finanzierungsanfragen) assistierst.

Kommunikation ist dabei Dein Steckenpferd und das
auch international: Du koordinierst die erfolgreiche
Zusammenarbeit mit Expert*innen in anderen Län‐
dern des internationalen ING-Netzwerks. 

Dein Profil
Immatrikuliert im Bachelor / Master Wirtschaftswis‐
senschaften oder im Gap Year zwischen Bachelor-
und Master-Studium

Erste Erfahrungen im allgemeinen Bankwesen oder
in der Finanzwirtschaft, insbesondere im Bereich von
Großunternehmen und/oder großen mittelständi‐
schen Unternehmen

Fit in MS Office

Teamfähigkeit, Eigeninitiative & hohe
Leistungsbereitschaft

Ergebnisorientierte & analytische Denkweise

Fließendes Deutsch und Englisch – in Wort und
Schrift

Verfügbar für 3-6 Monate (bitte gib den genauen
Zeitraum inkl. Startdatum im Anschreiben an)

Freu Dich auf zahlreiche Benefits
Ansprechende Vergütung, kostenloses Deutschland‐
ticket, 30 Tage Urlaub, Betriebsrestaurant

Zusammenarbeit auf Augenhöhe in einer Du-Kultur

Hybrides Arbeitsmodell: Zusätzlich zur Arbeit im
Büro kannst Du auch mobil arbeiten – im Rahmen
betrieblicher, gesetzlicher und regulatorischer
Anforderungen.

Löwenstarke Netzwerkangebote, persönliche und
fachliche Weiterbildungsmöglichkeiten sowie vielfäl‐
tige Angebote zu Bewegung, Vorsorge, Ernährung
und Balance

Praktikant Relationship Management – Wholesale Banking (w/m/d)
am Standort Düsseldorf

Jetzt bewerben: ing.de/karriere

https://www.ing.jobs/germany/vacancies/vacancy/praktikant-relationship-management-wholesale-banking-dusseldorf-wmd.htm

